
Investire nelle eccellenze italiane. 

Un’opportunità per il mondo previdenziale 
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QUADRIVIO SGR opera sul mercato del Private Equity da oltre 15 anni con lo 

stesso senior management team ed è il 1° operatore di Private Equity italiano 

dedicato alle PMI. 
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La società si avvale dell’esperienza di 60 professionisti  

Il Gruppo gestisce oltre € 1 Miliardo coinvolgendo 200 investitori, di cui il  

90% istituzionali e il 30% esteri.  
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Dove investe Quadrivio 

Target di investimento Piccole e Medie Imprese italiane 
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Industria e servizi Energia Tecnologia

75,5% 

12,7% 

11,8% 



Perché le ECCELLENZE italiane? 

Il brand "Made in Italy" è il 3° marchio più noto al mondo1 dopo                e 

Il settore delle PMI in Italia è il più grande in UE per numero di imprese2 con 

circa 4 milioni di società (quasi il doppio rispetto alla Germania). 

Le PMI italiane sono sottocapitalizzate e in questo momento hanno difficoltà di 

accesso al credito. 

 

4 1 KPMG Survey, 2011 
2 Scheda informativa SBA 2012 – Italia. Commissione Europea 

Tale frammentazione risulta 

essere una forte leva per il mercato 

degli operatori di Private Equity. 

 

Imprese Numero %

Micro     3.610.090 94,6%

Piccole       184.345 4,8%

Medie         19.370 0,5%

PMI     3.813.805 99,9%

Grandi           3.253 0,1%

Totale     3.817.058 100,0%



L’eccellenza è anche tecnologia… 

Le tecnologie italiane si basano su 

una grande ricerca e l’Italia risulta 

essere: 

4° nazione al Mondo per 

numero di pubblicazioni 

scientifiche1 

2° in Europa per brevetti di 

imprese innovative2 
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# di pubblicazioni scientifiche (2001-2011) 

1 Nostra elaborazione su dati NETVAL Report 2013 
2 Nostra elaborazione su dati OCSE 



Qualcosa sta cambiando? 

Nel mercato globale l’equazione "piccolo è bello" non funziona più. 

Il primo semestre del 2013 ha confermato i segnali positivi intravisti a fine 

20121: chiuse operazioni di M&A (verso Italia e verso estero) per circa € 

10,6 mld di controvalore (2x rispetto al 2012). 

I processi di consolidamento tra aziende italiane nei primi 6 mesi sono stati 

66, per un controvalore pari a € 4,4 mld. 

6 1 Fonte KPMG Advisory S.p.A. 



Grazie all’internazionalizzazione, 

aumentano le opportunità di crescita 
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All’investimento 
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Consolidando settori frammentati, 

si può crescere anche in Italia 
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All’investimento 
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Con il lancio di nuovi prodotti, si 

può entrare in nuovi segmenti di 

mercato… 
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… ed aumentare  

l’espansione internazionale 
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Dal 2007 al 2012 la quota di export è passata dal 75% 

all’86%,  

con l’Asia dal 6% al 36%, prima area di vendita 
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La leadership tecnologica permette 

di acquisire nuovi clienti… 
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…e sviluppare nuove soluzioni 
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D-Orbit – “Spazza Universo” 

Start up toscana ad uno stadio avanzato di 

sviluppo ed ingegnerizzazione di un dispositivo 

innovativo per la rimozione di satelliti o altri 

veicoli spaziali dalla propria orbita.  

Personal Factory – “Cemento a km 0” 

Società attiva nella produzione di composti chimici 

utili alla produzione di prodotti in polvere. È il 

primo ed unico sistema al mondo di produzione 

industriale concentrato in 6 m². 



Investendo nelle eccellenze italiane, 

si possono conseguire ritorni 

interessanti 
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2,8x 
Cash on cash 

2,1x 
Cash on cash 

Fondo 

Q1 

Fondo 

Q2 

Rendimenti attesi dei portafogli dei fondi PMI: 



Qual è il ruolo del Private Equity? 
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Essere in grado di aiutare e sostenere lo sviluppo delle società partecipate sui 

principali mercati internazionali (Asia e USA) e i processi di integrazione. 

Attirare i migliori manager anche sulle piccole realtà industriali per rendere più 

efficienti le aree funzionali e operativi. 

Predisporre in partnership con il management i piani strategici di sviluppo 

anche con il supporto del capitale finanziario. 

 

 



Oltre al rendimento … 

un importante impatto sociale  

Crescita delle PMI italiane e dell’occupazione anche attraverso 

l’internazionalizzazione e la disponibilità di risorse finanziarie. 

Sviluppo delle tecnologie realizzate in ambito universitario e negli 

acceleratori e trasformazione in aziende di successo. 

Utilizzo di fondi di energia rinnovabile (fotovoltaico, eolico, biogas, etc.) e 

riduzione dell’impatto ambientale. 
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Conclusioni 

Per gli investitori del Private Equity oggi vi è un’importante opportunità in quanto: 

Prezzi interessanti per le acquisizioni 

Possibilità di diversificazione del rischio e di incremento dei rendimenti per gli 

investitori istituzionali 

Limitata concorrenza da parte di altri operatori di mercato (consolidamento 

degli operatori di Private Equity) 

Minor disponibilità degli istituti di credito verso realtà medie - piccole 

Maggior consapevolezza delle PMI di una necessaria crescita internazionale 

Positivo impatto sociale 
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Contatti 

QUADRIVIO SGR S.p.A. 
 

Via G.Mazzini,2 
20123 Milano 

Tel.: +39 02 72147766 
Fax: +39 02 72147720 

 
 

Uffici secondari 

         U.S.A.                     Asia 
    31 West 57th Street, 5th Floor               1 Duddel Street, Room 901, 9/F 

     New York, NY 10019            Central Hong Kong (HK) 

           Tel. +1-212-364-0219                  Tel.: +852 23593600 

    
   

Sito Web: www.quadriviosgr.it 
E-mail: info@quadriviosgr.it 
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