QUERCUS ]

INVESTMENT PARTNERS

Itinerari Previdenziali - Fiuggi
La longevita come opportunita: silver economy, sinergie tra
attori, utilizzo della tecnologia e nuove soluzioni

Novembre 2018



Energie Rinnovabili — Il mercato e la sua evoluzione

Player

Strategia

Rischi principali

Rendimenti

Persone fisiche
Ex societa’ di
costruzione

Nuove costruzioni
Cambi normativi

Gestore (qualita’ asset
+ gestione asset)

> 13%

« F.d1 spacializzati

« F.diinfrastruttural

« Compagnie elettriche
« Compagnie petrolifere
» Assicurazioni

 F.d1i Pensione

Acquisizioni impianti
operative

Gestore (qualita’ asset +
gestione asset)

6% <R < 10%



Energie Rinnovabili — Quercus

Partners

Fondi raccolti

Valore Lordo Totale
Investimenti

Dividendo medio annuo

Partnership

2
1
(Simone Borla,

Diego Biasi) (Diego Biasi)

Eur 2.5 ml Eur 350 ml

Eur 8 ml Eur 1.1 bn
QRE 6.0%
QREII 2.5%
QER 3.2%
QISF 7.8%

. Foresight — VEI — CDC (€100 ml)

 Tesoro UK (€10 ml)
« Swiss Life (€200 ml)
« ERG Renew (€100 ml)

 RF Capital (€400 ml)



Energie Rinnovabili — Quercus

Eur 200 ml entro 1l 2022 in Italia

Investimenti

 Credibilita’ e

Investitore Istituzionale Reputam.one

D Internazionale
Specializzato
Pioniere  Best Practice
Team
2 40
Team Italia (50% del
Investimenti Societari Team UK totale)

€1.5 ml (2017 - 18)



Energie Rinnovabili — Caratteristiche dell’'Investimento

”La longevita come opportunita: silver economy, sinergie tra attori, utilizzo della

tecnologia e nuove soluzioni”

Longevita’
(e Sostenibilia’)

Opportunita’

Sinergie Attori

Utilizzo Tecnologia

Nuove Soluzioni

Flussi di cassa costanti a lungo
termine

Decorrelazione dai mercati finanziari

Partnership = economie di scala =
maggiori rendimenti

Maggiore produttivita’ = maggiori
rendimenti

Investimenti in nuove nicchie =
infrastrutture per veicoli elettrici



Grazie per |I'attenzione
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