
Un nuovo equilibrio tra economia reale e tutela dell’investitore 

Le scelte di investimento diventano sempre più complesse: se da un lato le obbligazioni offrono rendimenti molto 

limitati, i titoli azionari sono caratterizzati da un’elevata volatilità influenzata in modo consistente dal movimento 

dei grandi flussi finanziari. A questo si aggiunge la crisi sanitaria che si è abbattuta sul sistema produttivo italiano 

e internazionale in maniera improvvisa, con una forza dirompente e in modo diffuso.  

Uno scenario di mercato estremamente discontinuo, in cui la ricerca di ritorni interessanti non può prescindere 

da un approccio professionale, basato su un ampliamento dell’universo investibile verso asset-class meno liquide, 

una maggiore tolleranza al rischio e un orizzonte temporale più lungo. 

Ora più che mai, è fondamentale investire nell’economia reale per supportare il tessuto imprenditoriale dei 

paesi e sostenere l’esigenza di liquidità. 

Tra le più recenti ed efficaci risposte a questo contesto economico-finanziario spiccano i fondi di investimento 

europeo a lungo termine, in breve “ELTIF” (European Long Term Investment Fund), che hanno l’obiettivo di 

valorizzare i patrimoni fornendo anche ai risparmiatori l’accesso a opportunità di investimento tradizionalmente 

riservate a operatori istituzionali. 

Si tratta di un nuovo canale di finanziamento, creato per generare investimenti a sostegno dell’economia reale in 

Europa, in particolare in progetti infrastrutturali e in piccole e medie imprese non quotate. 

Gli ELTIF rappresentano una sorta di vaso comunicante tra il risparmiatore e il tessuto imprenditoriale di un 

paese, in grado di mettere a disposizione delle PMI europee capitali investiti sin dall’inizio con una prospettiva di 

lungo periodo. 
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Gli ELTIF possono anche assumere la veste di PIR Alternativi a condizione che investano almeno il 70% del valore 

complessivo in strumenti finanziari emessi da imprese constabile organizzazione in Italia. 

I prodotti che uniscono queste due caratteristiche permettono di stimolare l’economia reale e nel contempo 

offrire un investimento diversificato e fiscalmente vantaggioso. 

Con questo spirito nasce KAIS Renaissance ELTIF, il PIR Alternativo di Kairos, per sposare un insieme di progetti 

imprenditoriali, scegliendo di puntare su storie di crescita interessanti, sostenendole nel loro percorso di sviluppo 

e coniugando il vantaggio fiscale. 
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Kairos, società del Gruppo Julius Baer, nasce nel 1999 come un’iniziativa 

imprenditoriale nel settore del risparmio gestito. Forte di una presenza 
strategica nei principali centri finanziari, offre una selezionata gamma di servizi e 
soluzioni d’investimento per la clientela privata, gli operatori professionali e gli 

investitori istituzionali. 

Kairos rappresenta un punto di riferimento nel mondo dell’Asset Management e del Wealth Management: l’attività di 

Asset Management si contraddistingue per una metodologia di gestione flessibile, orientata alla performance e al 
controllo del rischio, mentre il servizio di Wealth Management si concretizza in risposte di valore a esigenze di 
gestione finanziaria e patrimoniale. 

L’azionista Julius Baer, il più importante Gruppo svizzero di gestione patrimoniale e un premium brand in questo 
settore globale, contribuisce a valorizzare il modello di business di boutique di investimento  anche a livello europeo. 

Sito: www.kairospartners.com 
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