
Perché le Assicurazioni dovrebbero continuare a riequilibrare i 
loro portafogli verso il settore immobiliare? 
Il settore immobiliare offre alle compagnie assicurative l'opportunità di diversificare la propria asset allocation 

grazie a un rapporto rischio/rendimento interessante nell'attuale clima monetario. Le compagnie di assicurazione 

si rivolgono sempre più al mercato immobiliare che offre un'ampia varietà di attività sottostanti e mezzi di 

accesso. Il modo più efficiente per le assicurazioni di gestire tutte le sfide degli investimenti immobiliari (rischio di 

capitale, volatilità, concentrazione e liquidità) è attraverso la possibilità di accedere a fondi immobiliari diretti e 

aperti.  

Questo può essere ottenuto investendo in fondi diversificati geograficamente e per settore oppure dedicati a una 

strategia più specifica come quella residenziale o alberghiera, al fine di completare in modo più specifico 

un'allocazione esistente. Le competenze locali e l'approccio granulare di Invesco Real Estate sono indispensabili 

per identificare le opportunità in grado di supportare i cambiamenti specifici di ciascun settore e asset class.
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Convegno virtuale dedicato alle Compagnie di Assicurazione  
 “Protezioni assicurative sulla vita in una società che cambia e vuole essere sempre più sostenibile”

Invesco 

Invesco, con un patrimonio gestito di 1.610,9 miliardi di dollari (al 31 dicembre 2021), 
è uno dei principali asset manager indipendenti al mondo. I clienti apprezzano 
l’ambizione a superare le aspettative che la contraddistingue, passione condivisa da 
più di 8.000 dipendenti che lavorano nei suoi team nel mondo.  

Si fidano di Invesco per la focalizzazione esclusiva sugli investimenti, senza interesse in attività che possono 
compromettere i risultati, e perché fa della diversità di pensiero un punto di forza: i 14 centri di investimento e i 
differenti team di gestione sono liberi di seguire le proprie convinzioni. Invesco offre una vasta gamma di fondi di 
investimento a gestione attiva ed ETF, e strategie e stili d‘investimento diversi tra loro. 

 
Sito web: www.invesco.it 
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