
Sbloccare rendimenti interessanti grazie agli investimenti alternativi


La ricerca di rendimento in un panorama complesso sta spingendo sempre più investitori professionali a guardare 

agli investimenti alternativi come a un modo per raggiungere i loro obiettivi di rendimento. Opzioni come il 

private equity o il private debt hanno iniziato a giocare un ruolo importante nei portafogli degli investitori, alla 

ricerca di ritorni di lungo periodo diversificati e potenziati. 


Per decenni, l’accesso a queste asset class era riservato a pochi investitori, principalmente a investitori 

istituzionali come fondi pensioni e istituzioni con patrimoni elevati e fondi sovrani, in virtù di soglie minime di 

accesso particolarmente alte. 


Oggi esistono piattaforme attraverso le quali è possibile offrire queste classi di attivi a un gruppo più vasto di 

investitori insieme a una consulenza informata, elemento sempre più importante per assumere decisioni 

d’investimento proiettate verso il futuro.
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 “La spinta dei grandi patrimoni per investire nel Paese”


Fidelity International


Fidelity International offre soluzioni e servizi per gli investimenti e la previdenza a 
oltre 2,5 milioni di clienti nel mondo. La società, privata e indipendente, vanta oltre 50 
anni di storia e investe con una prospettiva di lungo termine. Opera in oltre 25 Paesi, 
con asset totali pari a 812,8 miliardi di dollari. 


La gamma dei clienti va dalle banche centrali ai fondi sovrani, dalle grosse aziende alle istituzioni finanziarie, dagli 
assicuratori ai gestori patrimoniali, fino al singolo investitore. La divisione Workplace & Personal Financial Health - 
focalizzata sul benessere finanziario personale e professionale - fornisce a individui, consulenti e impiegati accesso 
a scelte di investimento di prim’ordine, soluzioni di terzi, servizi amministrativi e di assistenza per la previdenza. 
Fidelity International ha l’obiettivo di costruire un futuro, finanziario e sociale, migliore per le generazioni future. 


Dati al 31 dicembre 2021.


 
Sito web: www.fidelity-italia.it


Rosario Sarcone, Head of Wholesale Italia Fidelity International 


Rosario Sarcone vanta un’esperienza ventennale nel settore degli investimenti. Approda in 
Fidelity nel 2014 in qualità di Senior Sales Manager a supporto del segmento istituzionale, dopo 
aver maturato importanti esperienze in società di gestione internazionali, tra le quali Carmignac 
e PineBridge. 


Sarcone possiede una Laurea in Business Administration, conseguita presso l’Università 
Bocconi di Milano.
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